
Бриф для оценки сотрудничества  

Мы не продаем «лиды по 100 рублей». 
Мы внедряем системный маркетинг для B2B и производственных ниш. 
Если вы ищете способ слить остатки бюджета — нам не по пути. 
Если хотите системного роста через цифры — заполните бриф.


1. Бизнес-Контекст


Вопросы  	  					       Ответы
	
Ниша и продукт: Чем именно занимаетесь?
	
Маркетинговое агентство, занимаемся настройкой рекламных кампаний для клиентов, проводим консалтинг бизнеса. Помогаем разбираться в цифрах, источниках и 
результативности рекламы и каналов трафика.

	
Целевая аудитория: Кто ваш идеальный покупатель? Кто принимает решение о покупке?

	
Учредитель, собственник бизнеса, генеральный директор, директор по маркетингу который хочет разобраться внутри своего маркетинга и бизнеса в B2B/B2C Возраст от 28 до 50 лет

	
Текущая ситуация: Что сейчас является главным «узким местом»?

	
Мы не уверены что наш маркетинг работает в правильном русле, отдел продаж загружен, но целевых заявок почти нет.




















2. Математика


Вопросы  	  					       Ответы
	
Средний чек сделки: Укажите среднюю сумму одной сделки.
	

 50 000 рублей

	
Бюджет на рекламу: Сколько вы готовы инвестировать в трафик на тестовый
период (первый месяц)?

	


 50 000 - 100 000 рублей

	
Ваша текущая конверсия: 
Знаете ли вы, какой % лидов доходит до сделки? 
Если нет - готовы ли вы разбираться в этом вместе с нами?

	


 10% Конверсия на сайте
 13% Конверсия из обращения с сайта в договор
 75% Конверсия в повторные продажи





















3. Техническая готовность


Вопросы  	  					       Ответы
	
Сайт/Лендинг: Есть ли посадочная страница? (Укажите ссылку).
	

 https://digital-romanov.ru/

	
Аналитика: Настроена ли Метрика/CRM? Умеете ли вы отслеживать, с какого
именно канала пришел конкретный договор?

	


Настроена CRM Битрикс24, Настроена яндекс метрика, Настроен calltouch
Умеем, каждый звонок, фиксируется.

	
История: С какими подрядчиками по контексту работали до нас и почему перестали?
	
Ранее работали с крупными подрячиками, но столкнулись с шаблонным отношением, отчётами ради отчётов, не поворотливой моделью работы. Ситуация медленно ухудшалась пока не достигла критической точки.



 

4. Вопрос на квалификацию


Вопросы  	  					       Ответы
	
Готовность к аудиту: Мы начинаем работу не с «настройки», а с глубокого аудита вашей ситуации за 5 000 ₽/Ч. Это необходимо, чтобы мы не потратили ваш бюджет
впустую. Вы согласны на такой формат старта? 
	

 


Да/Нет
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